営業マネージャー研修会の開催について

―テリトリー販売戦略の構築―

　今般、営業本部では、各販売拠点における販売戦略の構築と営業マネージャークラスのレベルアップを目的に、下記要領で研修会を開催いたします。

　慎重に人選の上、該当者を参加させてください。

記

1.　目　的　：
マーケッティングにおける地域戦略の基本である「テリトリー販売戦略の構築」をメインテーマとして、研修会を実施してエリア・マネージャーのレベルアップと営業力強化を図る。

2.　日　程　：
平成〇年２月15日（月）～18日（水）〈２泊３日〉

　　　　　　　(午前10時開始～午後５時終了）

3.　会　場　：
当社浜松研修センター

　　　　　　　(浜松市湖北町○-○-○

　　　　　　　　 電話　000-123-1111）

4.　対象者　：
支社・支店・営業所の営業課長、主任クラス、各１名

5.　教育機関：外部研修専門機関の予定

6.　添付資料：●受講の注意事項

　　　　　　　●参加申込書

　　　　　　　●研修プログラム

　　　　　　　●会場案内・交通案内書

以上　
